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I nostri partner,
i migliori servizi,
la tua crescita.



un Partner Globale a supporto del territorio: presenza capillare sul territorio attraverso professionalità

specializzate e dedicate per garantirne un presidio senza eguali sul mercato

3.083 filiali 
dedicate a 11,5 

milioni di Clienti e 

228 filiali dedicate 

a circa 93.000 

clienti Private

A supporto della 

Clientela Retail & 

Exclusive & Private

A supporto delle grandi 

aziende Corporate

A supporto delle 

PMI

252 filiali dedicate a 

257.000 clienti imprese 

(PMI)1 e 91 filiali al 

servizio di circa 88.000 

clienti non-profit

Dati al 31 marzo 2020; (1) Inclusa l’attività di finanza d’impresa (credito industriale, leasing, factoring)

15.000 Clienti serviti 

attraverso 27 filiali 

dedicate in Italia

Focalizzazione sul mercato e centralità del territorio per il rafforzamento delle 

relazioni con gli individui, le piccole e medie imprese e gli enti non-profit

1.000 sportelli all’estero 
dedicati a 

7,2 milioni di clienti,  

presenza in 40 Paesi 
esteri grazie a filiali, 

banche controllate e 

Rep. Office con 

Corporate Desk 

dedicati

Presenza capillare sul territorio attraverso professionalità specializzate e dedicate per

garantirne un presidio senza eguali sul mercato

Un Partner Globale a supporto del territorio

All’estero con la sua 

Rete Internazionale

INTESA SANPAOLO



PROGRAMMA SVILUPPO FILIERE

Il Programma Sviluppo 
Filiere non si limita a 
valorizzare il singolo, ma 
l'intera squadra con una 
visione unitaria di tutti gli 
attori di Filiera

Le filiere: il cuore del sistema Italia

Dietro alle grandi aziende del «Made in 
Italy» ci sono migliaia di PMI, che ne 

rappresentano il fattore chiave di 
successo; le Filiere saranno il motore della 

ripresa, in quanto cuore del sistema 
produttivo italiano

Filiere 
attivate

Fornitori nel 
programma~700 15K+

Il Programma Sviluppo Filiere ISP:

in continua estensione anche durante 
l’emergenza Covid, con soluzioni dedicate

Sviluppato dal 2015…

Condizioni vantaggiose per i fornitori di Enel -
grazie alla valorizzazione nel rating banca - su 
finanziamenti del circolante, di investimenti a 
medio-lungo termine e prodotti di Filiera «fully
digital» come il Confirming

Unione delle forze con Enel per aiutare i fornitori

Beneficio per le PMI della filiera legato al 
«valore» della Capofiliera Enel in termini di 
miglioramento del rating

Accelerazione dell’ accesso alla liquidità,
grazie a Plafond di filiera e iter dedicati

Piani di rilancio per affrontare l’emergenza Covid-19 e per 
l’evoluzione aziendale in chiave di innovazione e sostenibilità

Integrazione competenze finanziarie Intesa 
Sanpaolo e informazioni industriali Enel

I tasselli del Programma

Dedicato a supportare le Aziende della Filiera ENEL nei piani di rilancio e di crescita
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